Kipna zmluva

uzatvorend podl'a § 409 a nasl. zdkona €. 513/1991 Zb. Obchodny zdkonnik v zneni neskorsich
predpisov (d’alej len ,,Obchodny zakonnik*)

(d’alej len ,zmluva“)

1.1

1.2

2.1

Clénok L
Zmluvné strany

Kupujici:

Obchodné meno: Sukromna stredna odborna $kola ekonomicka Tercium
Sidlo: Palackého 14, 040 01 KoSice
étatutérny zastupea: Ing. Anna Sariové

ICO: 35547031

DIC: 2021680892

1€ DPH: -

Bankové spojenie: V3eobecna uiverova banka a.s.
Cislo Gi¢tu v tvare IBAN: SK5202000000003222609253
Kontaktna osoba: Ing. Anna Sariova

Kontakt: skola@ssosterciumke.edu.sk

(d'alej len ,kupujici®)

Predavajiici

Obchodné meno: WAPCARS service, s.r.o.
Sidlo; Berlinska 14, 040 13 Kosice
Statutarny zastupca:  Stanislav Hrifak

1CO: 36590 151

DIC: 2021958169

IC DPH: SK2021958169

Bankové spojenie: Tatra banka, a.s.

IBAN: SKS55 1100 0000 0026 2981 4529
Kontaktna osoba: Stanislav Hrifndk

Kontakt: wapcars(@zoznam.sk

(d’alej len ,predavajici)

(d’alej spolu len ,zmluvné strany*)

Clénok II.
Predmet zmluvy

Predmetom tejto zmluvy je zavizok predavajuceho dodat’ kupujiicemu tovar 3pecifikovany
v bode 2.2 tohto ¢lanku zmluvy a previest’ na neho vlastnicke pravo k tomuto tovaru, v ramci
implementacie projektu snazvom , TERCIUM®, kdd ITMS: 26110130669, realizovaného
vramci Operaéného programu Vzdelavanie, spolufinancovaného Eurdpskym socidlnym
fondom, Prioritnd os 1 Reforma systému vzdeldvania a odbornej pripravy, Opatrenie 1.1



Premena tradicnej Skoly na modernu, kéd vyzvy: OPV-2012/1.1/08-SORO (dalej len
»projekt®), a zavizok kupujuceho dodany tovar prevziat’ a zaplatit’ zaii dohodnuta kapnu cenu.

2.2 Predédvajuci sa zavizuje dodat’ kupujicemu a previest’ na neho vlastnicke pravo k tovaru, ku
ktorému pridavame blizsiu §pecifikaciu:

Specifikicia ,,Spotrebny tovar a previadzkovy material*

Nizov poloZky MJ Pocet MJ

Kanceldrsky papier A4, 80 g, 500 ks bal 100
Zo§ivacie spony bal 3
Spony listové 33 mm, 100 ks bal 3
Obalky C6, samolepiace, 500 ks bal 1
Obalky C4, samolepiace, 250 ks bal I
Obalky B4, oby&ajné hnedé, 250 ks bal 1
Register farebny ks 30
Lepiaca paska 15mm x 10 mm, 10 ks bal 5
CD R 700 MB, 25 ks bal 2
obalky delta A4 imitacia koZe, modré, 25 ks bal
Obalky PVC A4 200 mikrénov &ire, 25 ks bal
Plastové hrebene pre krttZkovii vizbu 10 mm, 10 ks bal 5
Plastové hrebene pre knizkovi vazbu 12.5 mm, 10 ks bal 5
Popisovac na tabul tickou stierk

'opisovaé na tabule s magnetickou stierkou il 3
Popisovac na flipchart sada 3
Flipchartovy blok ks 3
Cistiaci sprej na tabule ks 3
Zosivatka ks 2
NozZnice ks ]
Pero modré ks 20
Ceruzka s gumou ks 20
Lepidlo ks 20
Euro-obaly 100 ks A4 bal 2
Zvyraziiovad, 4 ks bal 15
Toner Toshiba T-1200¢ - alternativny ks 2
Toner Toshiba T-1350e - alternativny ks 2
Toner OKI 43979202 ks 2
Multipack HP Q6000A, Q6001A, Q6002A, Q6003A - 124A - alternativny ks 5




Specifikicia , Vybavenie uditel’skej kniznice*

Nazov polozky

Autor

MJ

Pocet MJ

Jednoduché Gétovnictvo - prakticky sprievodca

Amalia Spitzova

ks
59 inSpirativnych podnikatePskych pribehov Martin Piko s
Jak z dobré firmy udélat skvélou Jim Collins ks
ot o Dana JaniSova, Mirko
Velka kniha o fizen{ firmy Kivanek
ks
Jak &ist Gcetni vykazy e o
Otrusinova
ks
MySlenkové mapy Horst Muller .
Tajemstvi skélych prezentaci Steva Jobse Carmine Gallo y
s
: ; ) Ales Kabatek, Olga
Obchodni a manaZérska prezentace Lostakovi
ks
Presvédeiva prezentace Olga Medlikova i
s
Rétorika a prezentace Emil Hierhold “
5
2 ; Veronika Wong, Philip
Moderni marketing Kotlscakol.
ks
Moderni metody a techniky marketingového vyzkumu Roma'rl Kc,)zx:], Secics
Mlynafova ...
ks
Zaklady marketingu Miroslav Karli¢ek a kol.
ks
Reklama, Jak délat reklamu Jn.ka Vyselalova, Jif
Mikes
ks
Psychologie reklamy Jitka Vysekalovi a kol.
ks
Emoce v marketingu, jak oslovit srdce zdkaznika Jitka Vysekalova a kol.
ks
Jak na dokonalou prezentaci v PowerPointu Marek Laurendik "
s
Vysoce efektivni marketingovy plin Peter Knight ¢
: S




Jak psat reklamni text

Zdenék Kfizek, Tvan
Crha

ks
Public relations Do vadl ’
Kollmannova
ks
Moderni marketingova komunikace tana PrIl\:rylova. Hona
Jahodova
ks
Velky slovnik marketingovych komunikaci Olga Juragkova a kol.
ks
Marketing v cestovnom ruchu Dagmar Jakubikova L
3
Velka kniha o prodeji Martin Limbeck .
s
Nové pravidld marketingu a PR David Meerman Scott
ks
eMarketing Peter Dorcak i
s
Abeceda speincho podnikatela Miroslav Labag "
S
Chaotika Phlhp Kotler, John
Caslione
ks
Praktikum socialnej komunikécie Elena Hradiska "
5
Personalistika od A do Z David Martin .
5
20 typu lidi - jak s nimi jednat, jak je vést a motivovat Frantisek Bélohlavek .
8
Jak jednat s tuznymi typy lidi + DVD Vojtéch Cerny .
s
101 ng gastéjsich otazek a nejlepSich odpovédi u prijimaciho C. P Bl = Phrai
pohovoru ks
Pro¢ jsou Usp&3ni lidé Gspésni Rainer Zitelmann i
Jak hledat a najit zamé&stnani Zbynék Siegel .
5
Velka kniha manaZerskych dovednosti E.‘lihard Templa, Rog
{ ks
10 kroki k vy33imu vykonu pracovniki Jan Urban ks
101 pfibéht a metafor z manaZerské praxe Petr Skrla g
s
Rizeni lidskych zdroji Michael Armstrong 5
]

Odmériovani pracovniku

Michael Armstrong

ks




Mistrovské fizeni lidskych zdroju Dave Ulrich
ks
Personalistika pro manaZery a personalisty Martin SikyF
ks
Persondlni price v malych a stfednych firmach Josef Koubek -
3
L IR s Jaroslava Ester
133 her pro motivaci a rozvoj tymu Evangehi a Kok
ks
Personalni éinnosti a metody personalni prace Renata Kocianové i
s
70 tiph pro hodnoceni pracovaikd Diane Arthur .
s
Slovensko od A - Z Viliam Cicaj a kol, .
S
Regiondlna geografia Eurépy G uias hnalich
Tolmagi, Lacika a kol.
ks
Hospodafské vypolty pro stfedni 3koly Jifi Eichler ks
Statistika pre ekonémoy Viera Pacékova a kol.
ks
Statistika pre ekonémov: Zbierka prikladov b. Viera Pacdkova a kel.
ks
Statistika pre ekondmov: Zbierka prikladov a. Viera Pacdkova a kol.
ks
Statistika v prikladech Lubos Marek "
8
Pichled statistickych metod spracovani dat Jan Hendl .
5
Matematika v ekonomii a ekonomice Lpbos Bty Hiltia
Lipovska a kol.
ks
Finan&ni matematika v praxi Oldfich Soba a kol. 2
s
Pokrotila teorie her ve svété kolem nds Martin Chvoj "
Privodcee zakladnimi statistickymi metodami Maric Budikova a kol.
ks
Ziklady statistiky Jifi Neubauer

ks




Finanéni analyza

Adriana Knapkova a
kol.

ks
Meéteni vykonnosti Jaroslav Wagner -
s
Job Interwiew Jak se pripravit na prijimaci pohovor v anglictine Sadar Milin
+DVD ks
Business Basics New SB Grant, McLarty .
s
Business Basics New WB Grant, McLarty v
s
English for Business Studies 3 rd Mackenzie ks
The Business int SB+DVD-ROM Allison, Emmerson ’
)
Business English Prode;j Tilley Robert i
5
Business English Konverzace Tilley Robert i
s
Business English 50 praktickych cviceni Henderson, Streiwieser
ks
Jedname anglicky Mestan J., Mestan R. g
S
111 her pro atraktivni vyuku anglictiny Petr Hladik ks
Metody aktivniho vyuovani. Spoluprace Zaki ve skupindch Dagmar Sitna "
S
Inovacie v didaktike Ivan Turek ks
Kvalita vzdelavania Ivan Turek ks
Od vzdélavaciho programu k vyudovaci hoding Marvin Pasch a kol.
ks
Viukové metody v pedagogike Zormanovi ks
Didaktika Ivan Turek i
; ; Erich Petlak, Livia
Interakcia vo viudovani S
Fenyvesiova
ks
. ot Gary D. Fenstermacher.
Vyucovaci styly uéiteld p g
? e Jonas F. Soltis
ks
; : Vladimir Hrabal
Jaky Citel z
Wk e Isabella Pavelkové
ks
Zdengk Kolaf, Alena
Analyza vyucovani E-KNIHA 2
TR Vali§ovi
ks

Jak se snadnéji udit a vice si pamatovat

David Reinhaus




3.1

3.2

33
34

35

Miesto a termin plnenia

Predavajici sa zavizuje dodat’ tovar do sidla kupujiceho, resp. na iné miesto v Slovenskej
republike uréené kupujucim, a to na svoje naklady. Pri dodani tovaru je predavajici povinny
odovzdat' kupujucemu vietky doklady, ktoré sa na tovar vztahuju.

Predavajuci je povinny dodat’ tovar najneskor do 30 dni po doru€eni pisomnej objednavky zo
strany kupujiceho resp. do konca realizacie projektu.

Predavajiici oznami kupujiicemu najneskér 2 pracovné dni vopred presny termin dodania tovaru.

Tovar, ktory je predmetom tejto zmluvy je predavajuci povinny zabalit’ alebo vybavit' na
prepravu obvyklym sposobom tak, aby nedoslo k jeho poskodeniu, pripadne znehodnoteniu.

Kupujuci je opraivneny poskodeny predmet tejto zmluvy neprevziat a predavajici je povinny
poskodeny predmet zmluvy podla dohody s kupujicim nahradit’ pozadovanym predmetom

7

Zaci potiebuji premyslet Lenka Krejéova i 3
s
Modemi vyutovani Geoffrey Petty k 5
s
Moderni pedagogika Jan Priicha ks 2
Utime d&ti myslet a udit se Robert Fisher i 5
5
Napady pro rozvoj a hodnoceni kli¢ovych kompetenci Barbara Cechova K 5
5
Aktivizaéni metody ve vyuce Tom'as Rl Lubgr
Lacina
ks 2
Premeny Skoly v digitilnom veku Ivan Kala$ a kolektiv « 5
5
Digitalni technologie ve vyuce 2 Martin Pokorny v 5
$
Jak uéit o podnikéni Lukas Istenéin
ks 2
Kli¢ové dovednosti uéitele Chris Kyriacou i 5
s
Vyukové metody v pedagogice Lucie Zormanova i g
English for Telephoning + CD, Hovorkova Martina 5 .
s
Prakticka anglickd a americka kore3pondencia (mogh_v: gan.
Gonthierova
ks 2
Business English 2000 najdulezitejich slovicek McBride Patricia i 3
5
; iotly = Jaroslava Ester
Diagnostické metody v personalistice ks
Evangelu
2
Martin
Moodle Drlik ks 5
Clanok 1L




3.6

4.1

4.2

5.1

zmluvy v rovnakom mnoZstve a kvalite, v lehote uréenej kupujicim. V pripade, ak poskodeny
predmet zmluvy predavajici podla dohody s kupujicim nenahradi, kupujici je opravneny od
tejto zmluvy odstupit. Na vady predmetu zmluvy sa vztahuje § 436 anasl. Obchodného
zdkonnika.

V pripade nedostupnosti tovarov ma predavajici pravo nahradit nedostupny tovar tovarom
vrovnakej alebo lepSej kvalite atechnickej Specifikacii pri nezmenenych cenovych
podmienkach. Nedostupnost’ tovarov bude predavajuci dokladovat’ déveryhodnym spésobom.

Clanok IV.
Protokoliarne odovzdanie

Po splneni predmetu zmluvy, potvrdia tito skutonost’ splnomocneni zistupcovia oboch
zmluvnych stran bez meskania svojimi podpismi pod dodaci list, resp. preberaci protokol.

Pre podpis dodacieho listu, resp. preberacieho protokolu budil stanoveni oboma zmluvnymi
stranami splnomocneni zastupcovia. Aktuialny zoznam splnomocnenych zastupcov si zmluvné
strany pisomne potvrdia alebo nahlasia najneskér do S pracovnych dni odo diia nadobudnutia
ucinnosti tejto zmluvy. Zodpovedni zastupcovia zmluvnych stran s povinni navzdjom sa
pisomne informovat’ o pripadnych zmenach tychto zastupcov.

Clanok V.
Kiipna cena

Kipna cena je stanovena dohodou zmluvnych stran v zmysle zdkona €. 18/1996 Z.z. o cenach
v zneni neskorSich predpisov, vyhlasky Ministerstva financii SR &. 87/1996 Z.z., ktorou sa

vykonava zikon &. 18/1996 Z.z. ocenach vzneni neskorSich predpisov, aje doloZeni
nasledujucou $pecifikaciou:

Specifikicia ,,Spotrebny tovar a prevadzkovy materidl“
Cena
Nazov poloky MJ P:ﬂtfjet zla) eh:.l Cg:: g};{;llu CenaD g;;lolu s
DPH
Kanceldarsky papier A4, 80 g, 500 ks bal| 100 3,05 305,00 366,00
Zosivacie spony bal 3 2,30 6,90 8,28
Spony listové 33 mm, 100 ks bal 3 1,69 5,07 6,08
Obalky C8, samolepiace, 500 ks bal 1| 18,10 18,10 21,72
Obalky C4, samolepiace, 250 ks bal 1] 19,63 19,63 23,56
Obalky B4, obyéajné hnedé, 250 ks bal 1| 23,05 23,05 27,66
Register farebny ks 30| 3.80 114,00 136,80
Lepiaca paska 15mm x 10 mm, 10 ks bal 5 3,00 15,00 18,00
CD R 700 MB, 25 ks bal 2 6,00 12,00 14,40
obalky delta A4 imitacia koZze, modre, 25
ks bal 2 3,32 6,64 7.97
Obalky PVC A4 200 mikronov ire, 25 ks bal ) 3,50 7.00 8,40
Plastové hrebene pre krizkovu vazbu 10
mm, 10 ks bal 5 1,50 7,50 9,00
Plastové hrebene pre kriZzkova véazbu
12,5 mm, 10 ks bal 5 1,46 7.30 8.76




Popisovaé na tabule s magnetickou
stierkou sada 31 20,10 60,30 72,36
Popisova¢ na flipchart sada 3] 6,75 20,25 2430
Flipchartovy blok ks 3| 15,00 45,00 54,00
Cistiaci sprej na tabule ks 3| 10,00 30,00 36,00
Zosivacka ks 2 6,80 13,60 16,32
NoZnice ks 1 4,50 4,50 5,40
Pero modré ks 20 0,99 19,80 23,76
Ceruzka s gumou ks 20 1,30 26,00 31,20
Lepidlo ks 20 3,00 60,00 72,00
Euro-obaly 100 ks A4 bal 2 2,00 4,00 4,80
Zvyraziiovac, 4 ks bal 15| 6,00 90,00 108,00
Toner Toshiba T-1200e - alternativny ks 2| 26,11 52,22 62,66
Toner Toshiba T-1350e - alternativny ks 2| 17,13 34,26 41,11
Toner OKI 43979202 ks 2| 20,05 40,10 48,12
Multipack HP QB6000A, Q6001A, QB002A,
QB003A - 124A - alternativny ks 2| 101,35 202,70 243,24
Celkovd cena

Cena spolus DPH v EUR 1499,90

Specifikicia ,,Vybavenie ufiteP’skej kniznice*

13 Cena
Nazov polozky Autor MJ P;(‘:Jet Cg:: Ei:,ﬁ'] Cena ;gt::u bez spolus
DPH
Jednoduché uétovnictvo - prakticky Amalia
sprievodca Spitzova ks 2 11,35 22,70 24,97
59 indpirativnych podnikatelskych o
: Martin Piko
pribehov ks 2 24,96 49,92 54,91
Jak z dobré firmy udélat skvélou Jim Collins ks 2 24,96 49,92 54,91
Lo i iy = Dana JaniSova,
Velka kniha o fizeni firmy Mirko Kfivanek
ks 2 31,8 63,60 69,96
Karel Steker,
Jak ¢&ist ucetni vykazy Milana
Otrusinova ks 1 16,98 16,88 18,68
Myslenkové mapy Horst Muller
ks 1 9,28 9,28 10,21
Tajemstvi skélych prezentaci Steva Jobse | Carmine Gallo
ks 2 20,06 40,12 44,13
: S Ale§ Kabatek,
Obchodni a manazérska prezentace Olga Lo&takova
ks 2 28,31 56,62 62,28
Presvédiiva prezentace Olga Medlikova
ks 1 14,09 14,09 15,50
Rétorika a prezentace Emil Hierhold
ks 1 33,1 33.10 36,41




Veronika

Moderni marketing Wong, Philip
Kotler a kol.
ks 72,38 144,76 159,24
Moderni metody a techniky E::;Z" Kok,
marketingového vyzkumu Migmarovis.
ks 22,16 22,16 24,38
: ; Miroslav
Zaklady marketingu Karligek a kol.
ks 17,31 17,31 19,04
Jitka
Reklama, Jak délat reklamu Vysekalova, Jifi
Mikes ks 13,68 13,68 15,05
Jitka
Psychologie reklamy Vysekalova a
kol. ks 18,05 36,10 39,71
Emoce v marketingu, jak oslovit srdce .\J/itl;aEk afid B
zakaznika Y
kol. ks 26,52 53,04 58,34
Jak na dokonalou prezentaci v Marek
PowerPointu Laurencik ks 11,65 11,65 12,82
Vysaoce efektivni marketingovy plan Peter Knight
ks 14,32 14,32 15,75
; : Zdenék Krizek,
Jak psat reklamni text Kiar Orhi
ks 16,32 16,32 17,95
: : Denisa Kasl
Public relations Kollinanhove
ks 16,31 32,62 35,88
Jana
Moderni marketingova komunikace Prikrylova,
Hana Jahodova
ks 26,11 26,11 28,72
Velky slovnik marketingovych komunikaci glﬂj i
ks 19,35 19,35 21,29
. Dagmar
Marketing v cestov hu ;
NI Jakubikové ks 20,65 41,30 4543
Velka kniha o prodeji Martin Limbeck
ks 27,85 55,70 61,27
; s . David
Nové pravidla marketingu a PR Kiesrman Seoit
ks 25,36 50,72 55,79
eMarketing Peter Doréak
ks 13,95 13,95 15,35
Abeceda uspesného podnikatela Miroslav Labas
ks 19,82 19,82 21,80
: Philip Kotler,
Casell John Caslicne
ks 21,32 42,64 46,90

10




Praktikum socialnej komunikacie Elena Hradiska
ks 36,57 73,14 80,45
Personalistika od Ado Z David Martin
ks 39,43 39,43 43,37
20 typu lidi - jak s nimi jednat, jak je vést a | FrantiSek
motivovat Bélohlavek ks 11,98 11,98 13,18
Jak jednat s ruznymi typy lidi + DVD Vojtéch Cemy
j ymi typy | Y ks 24,01 24,01 26,41
101 nejcastéjSich otazek a nejlepsich C. P. Muller -
odpovédi u prijimaciho pohovoru Thurau ks 12,35 24 70 27,17
Pro jsou Usp&sni lidé aspésni Rainer
Zitelmann ks 18,65 37.30 41,03
Jak hledat a najit zaméstnani Zbynék Siegel
ks 11,21 22 42 24,66
Richard
Velka kniha manaZerskych dovednosti Templar, Ros
Jay ks 39,65 39,65 43,62
10 kroku k vy58imu vykonu pracovniku Jan Urban ks 11,58 11,58 12,74
101 pfib&hd a metafor z manaZerské Petr Skria
praxe ks 14,01 28,02 30,82
Rizeni lidskych zdroju Wig el
Armstrong ks 58,74 117,48 129,23
ol ey e Michael
Odmeériovani pracovniki
5 Armstrong ks 42,69 85,38 93,92
Mistrovske fizeni lidskych zdroju Dave Ulrich
ks 21,16 42 32 46,55
Personalistika pro manazery a G
personalisty Merfin Slkyr
ks 14 28,00 30,80
?ers:c;;atnl prace v malych a stfednych et Kotk
rma ks 20,31 40,62 44 68
ot I Jaroslava Ester
133 her pro motivaci a rozvoj tymu Evangelu a kol.
ks 16,03 32,06 35,27
Personalni innosti a metody persondlni | Renata
prace Kocianova ks 17,85 17,85 19,64
70 tipu pro hodnoceni pracovniku Diane Arthur
ks 13,96 2792 30,71
Slovensko od A - Z Vilam Cicaj
kol. ks 49,68 49,68 54,65
Gajdos,
oL : Mazurek,
Regionalna geografia Eurdpy Tolmadi, Lacika
a kol.
ks 22,16 44,32 48,75
Hospodai'ské vypocty pro stfedni skoly Jifi Eichler ks 8,32 8,32 9,15
Statistika pre ekonomov :Iﬁg? Facaov
: ks 19,65 39,30 43,23
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Statistika pre ekonémov; Zbierka
prikladov b.

Viera Pacakova
a kol.

ks 1 9,12 9,12 10,03
Statistika pre ekonémov: Zbierka Viera Pacakova
prikladov a. a kol.
ks 1 8,89 8,89 9,78
Statistika v pfikladech Lubod Marek
ks 2 24 36 48,72 53,59
cF;rehled statistickych metod spracovani (i el
at ks 2 47,36 94,72 104,19
Lubos Bauer,
Matematika v ekonomii a ekonomice Hana Lipovska
a kol.
ks 2 26,31 52,62 57,88
Finan&ni matematika v praxi Oldfich Soba a
kol. ks 2 17,65 35,30 38,83
Pokrogila teorie her ve svété kolem nas Martin Chvoj
ks 2 19,65 39,30 43,23
Pravodce zakladnimi statistickymi Marie Budikova
metodami akol.
ks 2 19,74 39,48 43,43
Zéaklady statistiky Jifi Neubauer
ks 2 16,68 33,36 36,70
Adriana
Finan&ni analyza Knapkova a
kol. ks 1 15,31 15,31 16,84
S . Jaroslav
Mé&feni vykonnosti
9 Wagner ks 1 21,03 21,03 2313
Job Interwiew Jak se pripravit na prijimaci ;
pohovor v anglictine + DVD Pudoma Mian ks 2 16,93 33,86 37,25
Business Basics New SB Grant, McLarty
ks 2 31,04 62,08 68,29
Business Basics New WB Grant, McLarly
ks 1 13,65 13,65 15,02
English for Business Studies 3 rd Mackenzie ks 2 32,05 64,10 70,51
The Business int SB+DVD-ROM Allisan,
Emmerson ks 2 36,15 72,30 79,53
Business English Prodej Tilley Robert
ks 1 6,18 6,18 6,80
Business English Konverzace Tilley Robert
ks 2 12,69 25,38 27,92
s g ; e Henderson,
Business English 50 praktickych cviceni Sirciidesee
ks 1 6,05 6,05 6,66
. Mestan J.
Jedname anglick !
oy Mestan R. ks 1 9,32 932| 10,25
111 her pro atraktivni vyuku anglictiny Petr Hladik ks 2 11,63 23,26 25,59
Metody aktivhiho vyucovani, Spoluprace Sl
2aku ve skupinach ke ks 1 10,65 1065 11,72
Inovacie v didaktike lvan Turek ks 2 2004 40.08 44 09
Kvalita vzdelavania Ilvan Turek ks 1 3,96 3,96 4,36
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Od vzdélavaciho programu k vyucovaci
hodiné

Marvin Pasch a
kol.

ks 2 21,15 42,30 46,53
Vyukové metody v pedagogike Zormanova ks 1 13,35 13,35 14,69
Didaktika Ivan Turek ks 2 30,82 61,64 67,80
Erich Petlak,
Interakcia vo vyucovani Livia
Fenyvesiova
ks 1 6,1 6,10 6,71
Gary D.
Vyu&ovaci styly ucitell Fenstermacher,
Jonas F. Soltis
ks 2 12,63 25,26 27,79
Vladimir
S i Hrabal,
Jaky jsem ucitel isabella
Pavelkovi ks 2 19,35 38,70 42,57
Zdenék Kolar
. x s x 4] A ]
Analyza vyucovani E-KNIH Alena Valiova
ks 2 15,32 30,64 33,70
Jak se snadnégji ucit a vice si pamatovat David
Reinhaus ks 2 8,63 17,26 18,99
Z4ci potfebuiji pfemyslet Lenka Krejéova
ks 2 17,25 34,50 37,95
Moderni vyutovani Geoffrey Petty
ks 2 23,87 47,74 52,51
Moderni pedagogika Jan Priicha ks 2 31,19 62,38 68,62
Ucime déti myslet a utit se Robert Fisher
ks 2 12,65 25,30 27,83
Napady pro rozvoj a hodnoceni klicovych | Barbara
kompetenci Cechova ks 2 10,06 20,12 22,13
i . ; Tomas Kotrba,
Aktivizacni metody ve vyuce tubor Lakiiis
ks 2 15,21 30,42 33,46
. o Ivan Kala$ a
Premeny skoly v digitalnom veku p
i kolektiv ks 2 10,03 20,08| 22,07
Digitalni technologie ve vyuce 2 Martin Pokorny
ks 2 11,09 22,18 24,40
Jak ucit o podnikani Lukas Istencin
ks 2 12,65 25,30 27,83
Kli¢oveé dovednosti ucitele Chris Kyriacou
ks 2 12,97 25,94 28,53
: ; Lucie
Vyukové metody v pedagogice .
Y ¢ yVEREceoy Zormanova ks 1 10,35 10,35 11,39
! . Hovorkova
English for Telephoning + CD, ’
? e Martina ks 2 13,96 2792| 30,71
Prakticka anglicka a americka Geoghegan,
kore$pondencia Gonthierova
ks 2 8,96 17,92 19,71
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Business English 2000 najdulezitejSich McBride
slovicek Patricia ks 2 12 24,00 26,40
Diagnostické metody v personalistice Jarosiava Ester ks

Evangelu

2 14,95 29,90 32,89

Moodle Martin ks

Drlik 15 24,98 374,70 412,17

Cena spolu s DPH 3999,67
Clénok VL.

Platobné podmienky

6.1 Pravo na zaplatenie kipnej ceny vznika predavajicemu riadnym a véasnym splnenim jeho

6.2

6.3

6.4

7.1

12

7.3

8.1

zavizku, tj. dodanim tovaru v stanovenej lehote a jeho protokolirnym odovzdanim
kupujicemu. Podkladom pre fakturiciu bude dodaci list alebo preberaci protokol, podpisany
splnomocnenymi zastupcami oboch zmluvnych stran.

Kiipna cena je splatna na zklade faktiry vystavenej preddvajacim, a to v lehote 21 dni odo dia
dorucenia faktiry kupujicemu.

Ak faktiira nebude obsahovat’ nalezitosti stanovené zdkonom &. 222/2004 Z.z. o dani z pridanej
hodnoty v zneni neskorSich predpisov, alebo ak v nej budi uvedené nespravne udaje, je
kupujici opravneny vratit’ ju predavajicemu na doplnenie, resp. opravu s uvedenim chybajicich
nalezitosti alebo nespravnych tdajov. V takom pripade sa prerusi plynutie lehoty splatnosti a
nov4 lehota splatnosti zaéne plynit’ diiom dorudenia opravenej faktiry kupujiucemu.

Uhrada kipnej ceny bude realizovani bezhotovostnym prevodom na uget predivajiceho
uvedeny v ¢lanku 1. tejto zmluvy.

Clanok VII.
Sankcie

V pripade omeskania kupujiiceho s thradou kipnej ceny alebo jej casti, je predvajici
opravneny pozadovat” od kupujiceho trok z omeskania vo vyske 0,05 % zo sumy, s ktorou je
kupujici v omeskani, a to za kazdy deri omeskania.

V pripade nedodrZzania terminu zo strany preddvajiiceho podl’a ¢lanku IIL., bod 3.2 tejto zmluvy,
je kupujiici opravneny uplatnit’ si zmluvni pokutu vo vyske 0,05 % z ceny &asti predmetu
plnenia, s dodanim ktorého je predavajuci v omeskani, a to za kazdy defi omeskania. Zaplatenie
zmluvnej pokuty nemd vplyv na ndhradu skutone vzniknutej 8kody podla § 373 a nasl.
Obchodného zakonnika.

Zmluvna strana nie je v omeskani, ak poziadala o zmenu terminu plnenia a tito zmena terminu
bola pisomne akceptovana druhou zmluvnou stranou. Ziadost o zmenu terminu plnenia musi
byt" dorutena pisomne v dostatoénom &ase pred terminom plnenia dodavok, tak aby druhe;
zmluvnej strane nevznikli Skody s uvedenim dévodu a nahradného terminu plnenia.

Clinok VIII.
Nadobudnutie vlastnickeho prava

Zmluvné strany sa dohodli, Ze kupujtici nadobudne vlastnicke pravo k predmetu zmluvy aZ po
tiplnom zaplateni kiipnej ceny podl'a &lanku V. tejto zmluvy.

Clanok IX.
Zaruka za akost’
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Zarucna doba na tovar je stanovena v zaruénom liste prikladanom k dodaciemu listu, resp.
preberaciemu protokolu a dafiovému dokladu.

Zaruéna doba zacina plynit’ diiom prevzatia tovaru kupujucim.

Vybavovanie reklamicii sa riadi ustanoveniami Obchodného zikonnika a reklama&énym
poriadkom predavajticeho.

Néklady na zaruéné opravy (praca a nahradné diely) zna%a po celii zaruénu dobu predavajici.
Presny popis je 3pecifikovany v zdruénom liste, ktory je prilohou kaZdého dodacieho listu, resp.
preberaciecho protokolu.

Zaruka sa nevztahuje na vady, ktoré vznikli vinou nespravneho alebo neSetrného pouZivania
(podl'a podmienok zaruéného listu), neopravneného zasahu do zariadenia, alebo vplyvom
vonkajSich udalosti.

Clanok X.
Zodpovednost’ za vady a niroky z vad tovaru

Zmluvné strany sa riadia § 422 a nasl. Obchodného zakonnika, kde je upraveny narok zo
zodpovednosti za vady. Predavajici prebera zaruky za akost’ tovaru.

Predéavajuci zodpoveda za vady, ktoré m4 tovar v okamihu prechodu nebezpedenstva skody na
tovare na Kupujiceho, aj ked’ sa vady stanii zjavné aZ po tomto ¢ase. Predavajiici zodpoveda
takisto za akukol'vek vadu, ktora vznikne po uvedenej dobe, ak je sposobena porusenim jeho
povinnosti.

Predavajici zodpoveda za to, Ze pri dodani tovaru a pocas zaruénej doby bude dodany tovar
sposobily na pouZzitie na obvykly ticel. Zaru¢na doba neplynie po dobu, po ktori kupujici
nemdZe uzivat tovar pre jeho vady, za ktoré zodpoveda predavajuci.

Kupujuci si moze uplatnit’ naroky z vad tovaru len v pripade, ak tieto vady tovaru oznami
predavajicemu bez zbyto¢ného odkladu po tom, o ich zistil, a pri skrytych vadach do dvoch
rokov od doby dodania tovaru.

V pripade, ak predavajiici dodd kupujicemu tovar s vadami, ktoré robia dany tovar nespdsobily
na jeho obvyklé pouZitie, mozno to povaZzovat' za podstatné poruSenie zmluvy a kupujici ma
v takom pripade pravo odstipit’ od zmluvy.

Ak dodany tovar bude mat’ vady, ktoré sii opravitelné, kupujiuci ma pravo pozadovat od
predavajiceho odstranenie vad opravou tovaru, a to do 30 dni od odovzdania tovaru na opravu.
Ak predavajici neodstrani vady tovaru v tejto lehote, moZe kupujici pozadovat primerani
zl'avu z kiipnej ceny.

V pripade, ak dodanim tovaru s vadami kupujucemu vznikne $koda, méze si kupujuci uplatnit
u predavajiceho narok na nahradu $kody.

Clanok XL
Zodpovednost’ za §kodu

Zmluvné strany si zodpovedné za spdsobenu Skodu v zmysle veobecne zaviaznych pravnych
predpisov a ustanoveni tejto zmluvy. Zmluvné strany sa zavizuji k vyvinutiu maximalneho
usilia k predchadzaniu $koddm a k minimalizacii vzniknutych 8kad.

Ziadna zo zmluvnych stran nezodpoveda za omeskanie sposobené okolnostami vyludujicimi
zodpovednost. Za okolnosti vylutujuce zodpovednost sa povazuje prekazka, ktora nastala
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134
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13.6

nezavisle od vole povinnej strany a brani jej v splneni jej povinnosti, ak nemozno rozumne
predpokladat’, Ze by povinna strana tito prekazku alebo jej nasledky odvratila alebo prekonala, a
dalej, ze by v Case vzniku zavdzku tuto prekazku predvidala. Zodpovednost nevyluduje
prekazka, ktord vznikla az v Case, ked’ povinna strana bola v ome8kani s plnenim svojej
povinnosti, alebo vznikla z jej hospodarskych pomerov. Uginky vylutujice zodpovednost’ si
obmedzené iba na dobu, kym trva prekazka, s ktorou su tieto u€inky spojené. Zmluvné strany sa
zavdzuju bez zbytotného odkladu upozornit druhti zmluvni stranu na vzniknuté okolnosti
vyluéujiice zodpovednost, ktoré brania riadnemu plheniu tejto zmluvy. Zmluvné strany sa
zavdzuju k vyvinutiu maximalneho usilia k odvrateniu a prekonaniu okolnosti vyludujicich
zodpovednost'.

Clinok XII.
Povinnost’ mléanlivosti

Zmluvné strany sa zavizuji zachovavat' mléanlivost’ o vSetkych skutolnostiach, o ktorych sa
dozvedeli v suvislosti s uzavretim tejto zmluvy, ako aj s vykonom prav a povinnosti
vyplyvajicich z tejto zmluvy. Skutoénosti podla predchadzajicej vety tvoria predmet
obchodného tajomstva v zmysle § 17 Obchodného zdkonnika. Tretim osobam je moZné tieto
skutoCnosti spristupnit’ len so sihlasom druhej strany alebo ak je to potrebné na plnenie prav
a povinnosti podla tejto zmluvy.

Zmluvna strana, ktora porudi povinnost’ ml¢anlivosti podl'a tejto zmluvy, je povinna nahradit
druhej zmluvnej strane skodu, ktora jej tym vznikla.

Clénok XIIL
Ukonéenie t¢innosti zmluvy

Ukongéenie u¢innosti tejto zmluvy je mozné:

a) uplynutim doby jej trvania,

b) pisomnou dohodou zmluvnych stran, ktord musi obsahovat’ defi ukonéenia Uginnosti
tejto zmluvy,

¢) odstipenim od zmluvy podla ustanoveni tejto zmluvy.

Zmluvné strany su opravnené odstupit’ od zmluvy, ak jedna zo zmluvnych stran opakovane
porusuje zmluvné alebo zakonné povinnosti.

V pripade, Ze nastali skuto¢nosti zakladajice pravo odstipit’ od zmluvy jednou zo zmluvnych
stran, druha zmluvna strana je povinna tito skuto¢nost’ pisomne oznamit” zmluvnej strane, ktora
povinnost’ poruSila a dat’ jej primeranti lehotu na odstranenie tohto stavu.

Pokial' k odstraneniu stavu porusenia povinnosti v lehote poskytnutej prislunou zmluvnou
stranou neddjde, je tato zmluvna strana opravnena odstipit’ od zmluvy s tym, Ze toto odstipenie
je ucinné ditom dorucenia druhej zmluvnej strane.

Oznamenie o odstipeni od zmluvy musi mat pisomni formu, musi byt dorucené druhej
zmluvnej strane a musi v fiom byt uvedeny konkrétny dévod odstipenia, inak je takéto
odstupenie neplatné.

Ukon¢enie u¢innosti tejto zmluvy nema na zaklade dohody zmluvnych stran vplyv na povinnost

zaplatit’ zmluvné pokuty a nahradu $kody, ktora vznikla.

Clanok XIV.
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Zaverefné ustanovenia

Predavajici je povinny strpiet’ vykon kontroly/auditu/overovania, suvisiacich s plnenim
predmetu zmluvy kedykol'vek pocas platnosti a i¢innosti Zmluvy o poskytnuti nenavratného
finanéného prispevku ¢. 163/2014/1.1/OPV (dalej len ,Zmluva o NFP“), uzavretej medzi
objednavatel'om a Agentirou Ministerstva §kolstva, vedy, vyskumu a §portu SR pre Strukturalne
fondy EU, a to opravnenymi osobami v zmysle &lanku 12 Vieobecnych zmluvnych podmienok
k Zmluve o NFP, a poskytnit’ im vSetku potrebnu stc¢innost’.

Prava a povinnosti oboch zmluvnych stran, pokial nie s stanovené touto zmluvou, sa riadia
prislu§nymi ustanoveniami Obchodného zakonnika, pripadne d’al$imi pravnymi predpismi.

Spory, ktoré by mohli vzniknit pri plneni zmluvnych povinnosti z tejto zmluvy, budu
zmluvnymi stranami prednostne rieSené dohodou. Pokial' by zmluvné strany nedospeli k
dohode, rieSenie sporu sa riadi slovenskym pravnym poriadkom.

Menit’ alebo dopiiiat’ obsah tejto zmluvy je mozné len formou pisomnych dodatkov k zmluve,
ktoré budu platné, ak budu riadne potvrdené a podpisané opravnenymi zastupcami oboch
zmluvnych stran.

Obe zmluvné strany sa zavizuju ohlasit’ vietky zmeny tUdajov délezitych pre bezproblémové
plnenie zmluvy druhej zmluvnej strane.

Této zmluva je vyhotovena v 2 rovnopisoch, z ktorych po jej podpise kupujici obdrzi jedno
vyhotovenie a preddvajici jedno vyhotovenie.

Této zmluva nadobida platnost’ diiom jej podpisu oboma zmluvnymi stranami a G¢innost” diiom
nasledujiicim po dni zverejnenia zmluvy na internetovej strinke kupujiceho.

Zmluvné strany si zmluvu precitali, jej obsahu porozumeli a prehlasujui, Ze ich prejavy véle si
slobodné, vazne, zrozumitelné a uréité, Eo svojimi podpismi potvrdzuji.

V Kosiciach, diia "‘y j‘?ﬂ/% V Kosiciach, dria “Zl/f"‘}()/é

Za kupujuceho; Za predavajiceho:

Ing. Anna Sariové Stanislav Hrinak

Statutar Statutar
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